
第２回「第２回「第２回「第２回「創業・経営革新応援創業・経営革新応援創業・経営革新応援創業・経営革新応援セミナーセミナーセミナーセミナー」」」」開催のご案内開催のご案内開催のご案内開催のご案内    

    

    

 

主催主催主催主催    岡崎商工会議所・岡崎商工会議所・岡崎商工会議所・岡崎商工会議所・中小企業相談所中小企業相談所中小企業相談所中小企業相談所・企業情報化委員会・企業情報化委員会・企業情報化委員会・企業情報化委員会／岡崎市／岡崎市／岡崎市／岡崎市    

    

創業創業創業創業してしてしてして間間間間もないもないもないもない事業所事業所事業所事業所はもちろんはもちろんはもちろんはもちろん、、、、新新新新しいしいしいしい事業展開事業展開事業展開事業展開にににに取取取取りりりり組組組組むむむむ事業所事業所事業所事業所にとってもにとってもにとってもにとっても、、、、「「「「集客集客集客集客」「」「」「」「顧客顧客顧客顧客づくりづくりづくりづくり」」」」はははは、、、、

売上高売上高売上高売上高やややや利益利益利益利益をををを計画通計画通計画通計画通りにりにりにりに達成達成達成達成するためにするためにするためにするために最最最最もももも大切大切大切大切なななな事柄事柄事柄事柄のののの一一一一つですつですつですつです。。。。そしてそしてそしてそして、、、、このこのこのこの「「「「顧客顧客顧客顧客づくりづくりづくりづくり」」」」をををを FFFFacebookacebookacebookacebook

をををを使使使使ってってってって上手上手上手上手にににに行行行行っているっているっているっている事業者事業者事業者事業者がががが出出出出てててて来来来来ていますていますていますています。。。。    

FFFFacebookacebookacebookacebook はははは全世界全世界全世界全世界でででで１０１０１０１０億人億人億人億人、、、、日本日本日本日本でもでもでもでも１５００１５００１５００１５００万人万人万人万人のユーザーのユーザーのユーザーのユーザー数数数数にににに達達達達しししし（（（（201201201201２２２２年年年年１０１０１０１０月現在月現在月現在月現在）、）、）、）、今後今後今後今後ささささ

らにらにらにらに増加増加増加増加していくものとしていくものとしていくものとしていくものと予想予想予想予想されますされますされますされます。。。。しかししかししかししかし、、、、そのそのそのその本質本質本質本質をををを理解理解理解理解してしてしてして活用法活用法活用法活用法をををを見出見出見出見出しているしているしているしている人人人人はははは、、、、まだほんのまだほんのまだほんのまだほんの一一一一

部部部部ですですですです。。。。FFFFacebookacebookacebookacebook をビジネスにをビジネスにをビジネスにをビジネスに活用活用活用活用するするするする場合場合場合場合はははは、、、、そのそのそのその特性特性特性特性をををを早早早早いいいい段階段階段階段階でででで理解理解理解理解しししし、「、「、「、「自社自社自社自社のののの目的目的目的目的にににに FFFFacebookacebookacebookacebook はははは

どうどうどうどう活活活活かせるのかかせるのかかせるのかかせるのか？」？」？」？」をををを知知知知りりりり、、、、戦略的戦略的戦略的戦略的にににに活用活用活用活用することがすることがすることがすることが重要重要重要重要ですですですです。。。。    

本本本本セミナーではセミナーではセミナーではセミナーでは、、、、FFFFacebookacebookacebookacebook のののの基本的基本的基本的基本的なななな使使使使いいいい方方方方からビジネスでのからビジネスでのからビジネスでのからビジネスでの活用活用活用活用ポイントまでポイントまでポイントまでポイントまで、、、、成功事例成功事例成功事例成功事例やややや最新情報最新情報最新情報最新情報もももも交交交交

ええええ、、、、初心者初心者初心者初心者のののの方方方方ににににもももも分分分分かりかりかりかり易易易易くくくく解説解説解説解説いたしますいたしますいたしますいたします。。。。このこのこのこの機会機会機会機会にぜひごにぜひごにぜひごにぜひご参加参加参加参加くださいますようごくださいますようごくださいますようごくださいますようご案内申案内申案内申案内申しあしあしあしあげますげますげますげます。。。。    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

※当日は、本所会館改修工事中につき、大変ご迷惑をお掛けいたしますがご理解いただきますようよろしくお願いいたします。 

第２回創業・経営革新応援セミナー「店舗経営のための Facebook 活用講座」【3 月 18 日（月）】申込書 

受講者名受講者名受講者名受講者名（（（（ふりがなふりがなふりがなふりがな））））    受講目的受講目的受講目的受講目的    個別相談希望個別相談希望個別相談希望個別相談希望    

 創業 ・ 経営革新 希望あり ・ なし 

 創業 ・ 経営革新 希望あり ・ なし 

事業所名事業所名事業所名事業所名        業種業種業種業種        従業員数従業員数従業員数従業員数        

所在地又所在地又所在地又所在地又はははは住所住所住所住所    〒〒〒〒    Ｅ－Ｅ－Ｅ－Ｅ－mailmailmailmail        

連絡担当者名連絡担当者名連絡担当者名連絡担当者名        ＴＥＬＴＥＬＴＥＬＴＥＬ        ＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸ        

※※※※創業創業創業創業のののの方方方方⇒⇒⇒⇒    職業職業職業職業        創業予定創業予定創業予定創業予定    

１．既に創業している       ２．近々創業を予定している 

３．時期は未定だがいずれ創業したい ４．創業の予定はないが関心はある 

※ご記入いただいた情報は、岡崎商工会議所・岡崎市からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、セミナー参加者の実態調査・分析

のために利用することがあります。また、講師には参加者名簿として配布します。 

～～～～FacebookFacebookFacebookFacebook を使った新しい“顧客づくり”を使った新しい“顧客づくり”を使った新しい“顧客づくり”を使った新しい“顧客づくり”！！！！～～～～    

店舗経営店舗経営店舗経営店舗経営のためののためののためののための FacebookFacebookFacebookFacebook 活用講座活用講座活用講座活用講座(基礎編)    

◆ 開催要項 

【日日日日        時時時時】 平成平成平成平成２５２５２５２５年年年年３３３３月月月月１８１８１８１８日日日日（（（（月月月月））））    

                                １３１３１３１３：：：：３０３０３０３０～～～～１６１６１６１６：：：：００００００００    

【会会会会        場場場場】 岡崎商工会議所 中ホール（2 階） 

【講講講講        師師師師】 株式会社大岡屋 

       経営コンサルタント 塚本健氏 

【受講料受講料受講料受講料】 無料 

【定定定定        員員員員】 ５０名（申込先着順） 

【申込先申込先申込先申込先】 岡崎商工会議所 担当：柴田 

       TEL:53-6500 FAX:53-0101 

【そのそのそのその他他他他】 セミナー終了後、専門家による創業・ 

      経営革新等に関する個別相談を実施い 

      たしますので、ぜひご活用ください。 

◆ こんな方に 

・・・・美容室美容室美容室美容室・・・・飲食店飲食店飲食店飲食店などのなどのなどのなどの店舗経営店舗経営店舗経営店舗経営のののの方方方方    

・・・・WebWebWebWeb をををを使使使使ったったったった新新新新しいしいしいしい集客方法集客方法集客方法集客方法をををを考考考考えているえているえているえている方方方方    

・・・・FacebookFacebookFacebookFacebook のののの成功事例成功事例成功事例成功事例をををを知知知知りたいりたいりたいりたい方方方方    

◆ 内 容 

・初心者でも大丈夫！Facebook の実演操作解説 

・Facebook の「使える機能」と顧客づくりの可能性 

・「個人ページ」と「Facebook ページ」の特性 

・あなたの重要度を決める「エッジランク」とは？ 

・Facebook とコミュニケーション心理学 

・Facebook で「人気者」になる方法 

・Facebook の活用法と成功事例    ・・・etc. 

 

◆ 講師プロフィール     

    株式会社大岡屋株式会社大岡屋株式会社大岡屋株式会社大岡屋    経営経営経営経営コンサルタントコンサルタントコンサルタントコンサルタント    塚本健塚本健塚本健塚本健（つかもと・たけし）（つかもと・たけし）（つかもと・たけし）（つかもと・たけし）氏氏氏氏 

「店舗経営は人とのコミュニケーションの上に成り立つ商いである」という観点を持ち、購買

心理学からセラピストのスキルまで、幅広く人間心理に精通。心理学と論理的なコンサルティ

ング手法をブレンドしたアドバイスが好評を得ている。コンサルティング実績は、スタッフ数 3

人の美容室から大手ＦＣチェーンまで多岐に渡る。日本コンサルタント協会認定コンサルタン

ト。Facebook セミナー実績は、自社開催をはじめ中部経済新聞社、社内研修など多数。 


